SOLUCOES PARA GRANDES
VOLUMES

LIQUIDAEXPRESS

Servico especializado em operacdes de maior porte no mercado B2B

23 ANOS DE EXPERIENCIA

Conectando empresas, estoques, compradores profissionais e oportunidades
de negdcio em grandes volumes.

GRANDES ESTOQUES » GRANDES COMPRADORES
* NOVAS OPORTUNIDADES
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1. O que sao as Solucoes para Grandes Volumes

As Solucdes para Grandes Volumes sao servicos especializados do LiquidaExpress para operacdes de
maior porte no mercado B2B.

Além da plataforma de anuncios, oferecemos solucdes comerciais para empresas que precisam
movimentar grandes volumes de mercadorias, como saldos de retorno, excedentes, estoques parados,
paletes fechados e cargas completas.

A solucdo é voltada a operacbes de maior porte e pode incluir apoio comercial estratégico para ampliar
a visibilidade das oportunidades e acelerar negociacdes.

2. Para quem é este servico

O servico atende dois publicos principais: empresas que precisam comercializar grandes volumes e
compradores profissionais que procuram oportunidades compativeis com sua capacidade de aquisicao.

* Empresas com estoques excedentes

* Empresas com mercadorias de retorno
¢ Empresas com estoques parados

¢ Operacdes de troca de colecao

¢ Encerramento ou reducdo de operacoes
¢ Saldos comerciais

* Paletes fechados

e Cargas completas

e Compradores profissionais de grande volume

3. Operacoes em Grandes Volumes

Além da plataforma de anuncios, também oferecemos solucées comerciais especializadas para
empresas que precisam movimentar grandes volumes de mercadorias, como saldos de retorno,
excedentes, estoques parados em paletes fechados e cargas completas.

Essa solucdo é voltada para operacées de maior porte e pode incluir apoio comercial estratégico para
ampliar a visibilidade das oportunidades e acelerar negociacdes.

Deixe a comercializacao dos seus lotes de mercadorias com a nossa equipe especializada e ganhe mais
tempo para focar no seu negécio.

4. Tipos de oportunidades

* Saldos comerciais

* Mercadorias de retorno

¢ Excedentes de estoque

* Estoques parados

 Paletes fechados

e Cargas completas

* Grandes lotes para atacado

¢ Volumes destinados a revenda e abastecimento
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5. Para empresas que precisam vender grandes
volumes

Nem toda empresa possui tempo, equipe ou estrutura comercial para trabalhar a venda de grandes
estoques. Em operacdes de maior porte, a identificacdo de compradores compativeis pode exigir
divulgacao direcionada e acompanhamento comercial.

O servico pode ser utilizado por empresas que desejam movimentar seus estoques sem transformar
essa atividade em uma operacao comercial interna de grande duracgao.

6. Como funciona o apoio comercial

01 — Andlise das mercadorias e caracteristicas da oportunidade
02 — Organizacao das informacdes comerciais relevantes

03 — Divulgacao da oportunidade para ampliar sua visibilidade
04 — Geracdo e aproximacao de oportunidades comerciais

05 — Contato e negociacao entre as partes interessadas

O LiguidaExpress ndao compra as mercadorias. O servico é voltado a divulgacdo comercial e a geracdo
de oportunidades junto a compradores profissionais.

7. Para compradores de grandes volumes

O comprador profissional que trabalha com grandes volumes pode ter necessidades diferentes de quem
realiza compras individuais pelo site.

Por isso, existe uma solucao especifica para informar o perfil de compra e receber oportunidades
compativeis com os interesses cadastrados.

* Tipos de produtos de interesse
¢ Categorias e segmentos

* Faixas de investimento

* Volumes pretendidos

* Interesses especificos para revenda ou abastecimento

8. Cadastro de compradores de grandes volumes

Este nao é o cadastro comum para compras individuais realizadas pelo site. Trata-se de um servico
destinado exclusivamente a operacdes de compra em grandes volumes.

Preencha o formuldrio para informar os tipos de produtos, faixas de investimento e oportunidades
compativeis com seu perfil de compra.
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9. O que informar no perfil de compra

e Categorias e tipos de produtos desejados

* Faixa de investimento

* Volume aproximado que consegue adquirir

¢ Interesse em paletes, lotes ou cargas completas

* Finalidade da compra, como revenda ou abastecimento

» Regides ou caracteristicas logisticas relevantes, quando aplicavel

Quanto mais claro for o perfil informado, mais facil sera identificar oportunidades compativeis.

10. Como sao apresentadas as oportunidades

As oportunidades podem envolver diferentes categorias, volumes e formatos de comercializacao. As
informacdes disponiveis variam conforme cada operacao.

Antes de avangcar em uma negociacao, o comprador deve analisar composicao, estado, localizagao,
documentacdo disponivel, logistica e condicbes comerciais.

11. Categorias e segmentos

e Moda e vestuario

e Calcados

* Bicicletas e artigos esportivos

» Utilidades e produtos para casa

* Eletronicos e eletroeletronicos

e Ferramentas e materiais

* Brinquedos e produtos infantis

* Produtos para varejo

¢ Mercadorias diversas para revenda

A disponibilidade de categorias depende das oportunidades efetivamente cadastradas e
comercializadas.

12. Beneficios para vendedores

e Ampliacao da visibilidade de grandes oportunidades

* Apoio comercial especializado

¢ Possibilidade de alcancar compradores profissionais

¢ Divulgacao de grandes lotes, paletes e cargas

* Mais tempo para a empresa concentrar esforcos em sua atividade principal

e Atuacao comercial direcionada para operacdes de maior porte

13. Beneficios para compradores

* Receba oportunidades compativeis com seu perfil
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* Acesso a lotes, saldos, liquidacdes e excesso de estoque
¢ Oportunidades em diversas categorias e segmentos

* Negociacao direta com empresas e fornecedores

Possibilidade de encontrar oportunidades para revenda e abastecimento

¢ Recebimento de novas ofertas conforme os interesses informados no cadastro
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14. Caixa, palete e carga completa

¢ Caixas: podem representar volumes menores dentro de uma operacao maior ou lotes fracionados.

* Paletes: permitem movimentacao de volumes organizados e podem ser utilizados em operacdes
intermediarias e de maior escala.

« Carga completa: envolve operacao logistica de maior porte e exige planejamento de transporte,
recebimento, armazenamento e conferéncia.

O formato adequado depende das caracteristicas da mercadoria, do volume, da logistica e das
condicOes definidas entre as partes.

15. Informacoes importantes antes de uma
operacao

¢ Quantidade total e composicao

» Estado das mercadorias

* Marcas, modelos e referéncias

* Avarias ou itens sem teste

* Inventario disponivel

¢ Origem e documentacao

* Localizacao do estoque

* Peso, volume e quantidade de paletes ou caixas
¢ CondicOes de retirada ou entrega

* Prazo e condicOes de pagamento

16. Seguranca e analise comercial

Operacoes de maior valor exigem andlise proporcional ao tamanho da negociacao. Antes de qualquer
pagamento ou compromisso, as partes devem confirmar as informacdes relevantes.

* Verifique os dados comerciais e de contato fornecidos.

 Solicite informacdes e documentos compativeis com a operacao, quando aplicavel.
¢ Confirme a existéncia e localizacdo das mercadorias.

 Analise inventario, fotos e condicdes do lote.

¢ Confirme os dados de pagamento antes de transferir valores.

¢ Registre as condicbes comerciais combinadas.

« Para operacdes de maior valor, considere orientacao juridica ou contabil adequada.

O LiguidaExpress atua como plataforma e servico de aproximagao comercial. A negociagao e as
condicdes da operacao sao definidas diretamente entre as partes.

17. Negociacao entre as partes

¢ Preco e volume negociado

» Forma e prazo de pagamento
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* Retirada ou entrega

¢ Responsabilidade pelo transporte
¢ Condicbes de conferéncia

* Documentacdo aplicavel

* Prazos e demais condi¢cdes comerciais

18. O papel do LiquidaExpress

O LiquidaExpress atua na divulgacao de oportunidades e na aproximacdao comercial entre empresas e
compradores profissionais.

O servico nao significa que o LiquidaExpress adquira as mercadorias para revenda. O objetivo é gerar
oportunidades comerciais e facilitar a conexao entre oferta e demanda em operagdes de maior porte.
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19. Quando considerar uma operacao de grande

volume

* Grandes estoques acumulados

* Paletes fechados

* Cargas completas

* Grandes saldos comerciais

¢ Mercadorias de retorno em volume

* Excedentes significativos

* Operacbes de encerramento ou redugao

e Compradores com capacidade de aquisicao em escala

20. Checklist do vendedor

ESTOQUE

* [1 Quantidade conferida

¢ [J Composicao identificada

* [J Estado classificado

* [ Avarias identificadas

* [J Marcas e modelos relacionados
DOCUMENTACAO E LOGISTICA

e [J Origem esclarecida

* [] Documentacao disponivel identificada

* [J Localizagao confirmada

* ] Quantidade de caixas/paletes conhecida
e [] Peso e volume estimados quando disponiveis
COMERCIAL

e [J Valor ou condicao comercial definida

¢ [J Flexibilidade de negociacao avaliada

¢ [] CondicOes de pagamento pensadas

e ] Retirada/entrega definida

21. Checklist do comprador

e [ Perfil de compra definido

¢ [J Capacidade financeira avaliada

e [] Espaco de armazenamento disponivel
* [ Logistica calculada

¢ [J Composicao do lote analisada

e [] Estado das mercadorias esclarecido
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e [J Inventario analisado quando disponivel
e [] Procedéncia/documentacao esclarecida
¢ [J CondicOes de pagamento confirmadas
* [] Dados do fornecedor conferidos

e [] Estratégia de revenda ou abastecimento definida

22. Perguntas frequentes

O servico é para qualquer compra?
Nao. O cadastro especifico apresentado neste material é destinado a operacdes de compra em grandes
volumes.

O LiquidaExpress compra os estoques?
Nao. A solucdo é voltada a divulgacdo comercial e a geracdo de oportunidades junto a compradores.

O comprador negocia diretamente com o fornecedor?
Sim. As condi¢cdes comerciais sao definidas diretamente entre as partes.

Posso encontrar diferentes categorias?
Sim. As oportunidades podem surgir em diversas categorias e segmentos, conforme os estoques
disponiveis.

O cadastro garante que receberei uma oferta?
Nao. O cadastro permite informar o perfil de interesse; as oportunidades dependem dos estoques e
operacdes disponiveis.
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23. Como solicitar o servico

Solucdes para Grandes Volumes
Empresas que precisam movimentar grandes lotes podem conhecer as condigdes do servigco em:

https://sobradeestoque.com.br/servicos/solucoes-para-estoques-excedentes.html
Cadastro para Compradores de Grandes Volumes

Compradores profissionais podem informar seu perfil de compra em:

https://sobradeestoque.com.br/servicos/cadastro-de-compradores.html
No cadastro, informe os tipos de produtos, faixas de investimento e oportunidades compativeis com seu

perfil de compra.

24. Conclusao

Grandes volumes exigem uma abordagem comercial adequada ao tamanho da operacao.

Para quem vende, o desafio pode ser encontrar compradores compativeis e dar visibilidade ao estoque.
Para quem compra, o desafio pode ser encontrar oportunidades alinhadas ao perfil de aquisicao,
capacidade financeira, logistica e estratégia de revenda.

As Solugdes para Grandes Volumes foram estruturadas para aproximar esses dois lados do mercado
B2B.

GRANDES VOLUMES. GRANDES OPORTUNIDADES. CONEXOES COMERCIAIS.

25. Copyright e condicoes

© 2026 LiquidaExpress Marketplace. Todos os direitos reservados.

Este material possui carater institucional e orientativo. As condicdes de cada servico e operacdao podem
variar conforme as caracteristicas e necessidades de cada caso.

As informacdes apresentadas nao constituem garantia de venda, compra, liquidez, preco, resultado
comercial ou fechamento de negdcio.

As negociacdes sao realizadas diretamente entre compradores e anunciantes, sendo de
responsabilidade das partes definir suas respectivas condi¢cdes comerciais.

A utilizacdo dos servicos esta sujeita as condicdes comerciais aplicaveis a cada operacao.
LIQUIDAEXPRESS MARKETPLACE

23 anos conectando estoques a oportunidades de negdcio.
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